INFORME DE AVANCES DE ACTIVIDADES

 PERIODO DEL INFORME: | Diciembre de 2025, CUOTA2
FECHA PRESENTACION: | 15 de Diciembre de 2025

CUOTA 2

NOMBRE: o | TATIANA ACOSTA LOSADA
CEDULA: - 1144001736 L

) PRESTACION DE SERVICIOS - Prestacion de servicios |
CLASE DE CONTRATO: profesionales
No. DE CONTRATO: 1 1.310-19.13-1 7838-2025 del 22 de noviembre de 2025

oo ' $7.500.000 (SIETE MILLONES QUINIENTOS MIL

VALOR DEL CONTRATO. | PESOS M/CTE)
ggﬁ?gﬁ%DEL Del 23 de noviembre de 2025 a 31 de D;caembre de 2025

Objeto del contrato: PRESTACION DE SERVICIOS PROFESIONALES COMO
ECONOMISTA Y NEGOCIADORA INTERNACIONAL, ESPECIALISTA EN FINANZAS,
MAGISTER EN ADMINISTRACION FINANCIERA, EN LA SECRETARIA DE
DESARROLL.O ECONOMICO, COMPETITIVIDAD Y FOMENTO DEL EMPLEQ EN
DESARROLLO DEL PROYECTO DENOMINADO FORTALECIMIENTO DE LAS
UNIDADES ECONOMICAS DEL VALLE DEL CAUCA.

A continuacion, se presenta informe de actividades que evidencian el cumplimiento de las
obligaciones especificas del contrato de prestacién de servicios profesionales y/o de apoyo
a |a gestién, desarrolladas en este periodo, y se incluyen las actividades pendientes que no
se incluyeron en el informe anterior:

Actividades Realizadas:

Las actividades estan en completa coherencia con las definidas contractualmente, tal
como se describe a continuacion, con los logros respectivos:

1.

Asesorar en el disefio, formulacién y control de la estrategia de internacionalizacion
de la subsecretaria, enfocada en exportaciones, atraccion de inversion y Cooperacién
internacional.

Participé activamente en la reunién convocada para la socializacién y revision de la
Estrategia de Internacionalizacién 2026. Durante este espacio, realicé un analisis
detallado de los componentes estratégicos propuestos, incluyendo la identificacion de
mercados prioritarios, lineas de accion para el fortalecimiento exportador y
mecanismos de atraccion de inversién extranjera directa.

Adicionalmente, formulé observaciones técnicas orientadas a optimizar la coherencia
entre los objetivos sectoriales y las capacidades competitivas del territorio. Contribui
a la validacién de indicadores de seguimiento, propuse ajustes en las metas de corto
y medianc piazo, y documenté los acuerdos y compromisos establecidos para
asegurar la implementacion efectiva de la estrategia a nivel institucional y empresarial.

Planificar y apoyar las actividades relacionadas con el manejo de las relaciones
publicas para el desarrolio de reuniones y espacios de relacionamiento y coordinacion
con aliados estratégicos para fortalecer la internacionalizacién de las pymes del Valle
del Cauca.
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Realicé seguimiento a una reunién que se habia tenido con la Camara de Comercio
de Malta, con el propésito de presentar e! programa Vailexporta, asi como las
capacidades productivas y ventajas estratégicas del departamento del Valie de! Cauca
en materia de comercio exterior.

Durante el encuentro se socializaron los sectores con potencial exportador del
departamento, las oportunidades de encadenamiento con el mercado maltés y los
objetivos del programa orientados a facilitar la insercion de empresas vallecaucanas
en nuevos mercados internacionales.

Como resultado, se solicitd formalmente el acompanamiento de la Camara de Malta
para generar acercamientos con actores clave del pais, incluyendo el sector HORECA,
supermercados, distribuidores y potenciales aliados comerciales, con el fin de explorar
oportunidades de negocio y fomentar alianzas que permitan a los empresarios del
Valle del Cauca exportar sus productos a Malta.

3. Asesorar la formulacion y desarrollo de proyectos de exportaciones, atraccién de
inversién y Cooperacion internacional que se desarrollen en la subsecretaria de
internacionalizacién, de acuerdo con las metas del Plan de Desarrollo
Departamental.

- En cumplimiento de las actividades asignadas dentro de la estrategia de
internacionalizacion de la Subsecretaria de Internacionalizacion  para
exportaciones, llevé a cabo una reunion de trabajo con la Camara Colombo Arabe
con el fin de profundizar en el anélisis del mercado de Dubdi y recopilar informacién
clave para la identificacion de oportunidades de exportacién para empresas del
Valle del Cauca.

Durante el encuentro se abordaron temas estratégicos relacionados con el
comportamiento del mercado, los canales de comercializacién y los requisitos
operativos para ingresar productos colombianos al ecosistema comercial de los
Emiratos Arabes Unidos, entre ellos:

Presencia y caracteristicas de supermercados con oferta latina, incluyendo el
tamanio del canal y el nimero aproximado de puntos de venta.

Tipos de productos latinos y tropicales actualmente comercializados, asi como las
limitaciones logisticas y de costos para productos congelados.

Tiempos estimados de gestion comercial y procesos de codificacion en
supermercados.

Segmentos de clientes atendidos (retail, coffee shops, restaurantes, HORECA).
Disponibilidad de infraestructura tercerizada para manejo de cadena de frio.

Dinamica de demanda para pulpas de fruta, rotacién de productos y frutas con
mayor aceptacion.

Informacién sobre competidores, certificaciones requeridas, modalidades de
importacion (FOB, CiF, DDP), volimenes promedio, condiciones de pago (30-60
dias) y requisitos especificos de empaque y etiquetado, incluido el porcentaje de
comision del 5% sobre el valor FOB bajo operaciones con intermediacion.
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Esta gestién permitio recopilar insumos técnicos esenciales para orientar a las
empresas del departamento interesadas en exportar a Dubai, fortaleciendo la toma
de decisiones y la estructuracién de acciones futuras dentro de la estrategia de
internacionalizacién del Valle del Cauca.

4.Hacer seguimiento de los compromisos acordados durante ias sesiones de trabajo en
las que haga parte la Secretaria de desarrolio Econémico y Competitividad del Valle del
Cauca. (mesa de internacionalizacién, comisién regional de competitividad y otras
instancias).

- Realicé el seguimiento a la participacién empresarial del Valie del Cauca con el fin de
identificar qué compafiias confirmarian su asistencia a la feria Gulfood Dub&i 2026. Para
ello, consolide informacién de los sectores priorizados, verifiqué el estado de inscripcion
de los empresarios, mantuve comunicacion con los posibles participantes y elaboré
reportes de avance para facilitar la articulacion institucional y la proyeccion logistica de la
delegacién regional.

5. Realizar informes de gestion segin delegacion del supervisor del contrato o jefe
inmediato y realizar su cargue en el repositorio de la dependencia.

- Elabore un informe técnico en el que desarrollé de manera detallada la reunion
sostenida con la Camara Colombo Arabe respecto a los requisitos, dinamicas y
oportunidades para la exportacion de productos hacia Dubdi y el mercado arabe.

El informe incluye la descripcion completa de los temas tratados durante la
reunion, entre ellos: canales de comercializacion disponibles, presencia y
comportamiento del retail en Dubai, tipos de productos latinos con mayor rotacion,
condiciones logisticas y de transporte, tiempos estimados en la consecucién de
clientes, esquemas de negociacion con supermercados, infraestructura disponible
para cadena de frio, estrategias de internacionalizacion posibles para los
empresarios del Valle del Cauca, y costos o porcentajes asociados a la gestion
comercial ofrecida por la Camara.

Asimismo, el documento recopila las recomendaciones compartidas por la Camara
sobre adaptacién del producto, certificaciones, etiquetado, oportunidades por
segmentos (retail, HORECA, restaurantes, coffee shops) y los principales factores
que determinan el éxito o fracaso de un producto latino en Dubai.

Este informe fue estructurado con el fin de servir como insumo estratégico para la
toma de decisiones de la Subsecretaria de Internacionalizacién y para orientar a
los empresarios del departamento interesados en iniciar procesos de exportacion
hacia el mercado arabe.

6. Participar activamente en actividades incluidas las de fortalecimiento, como
capacitaciones, reuniones desarrolladas por la Secretaria de Desarrollo Econémico,
Competitividad y Fomento del Empleo, asi como las que otras dependencias de la
Gobemacion Valle del Cauca lleven a cabo.lgualmente, asistir y participar en las mesas
de trabajo y otras instancias en las que sea designado, conforme a la instruccién impartida
por el Jefe y/o Supervisor, o las que convogquen de otras dependencias de la Gobernacién
del Valle.

- Realicé Ia revision detaillada del programa estratégico ofrecido por ia Camara
Colombo Arabe para apoyar los procesos de internacionalizacién hacia los
mercados del Medio Oriente, especificamente Dubai. Este andlisis incluyd la
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evaluacion de cada una de las siete fases del modelo: conocimiento del mercado,
construccién de propuesta de valor, materiales comerciales, adaptacion del
producto (empaque, etiquetado y requisitos halal), estrategia de precios, analisis
de competencia y oportunidades de posicionamiento.

A partir de esta revision, identifiqué los beneficios clave para los empresarios del
Valle del Cauca, tales como la localizacion cultural de sus materiales comerciales,
la preparacion técnica para cumplir estandares regulatorios del mundo 4rabe, el
acompafiamiento en la definicion de precios competitivos y el fortalecimiento de
sus argumentos de venta con base en tendencias reales del mercado.

Adicionalmente, consolidé esta informacién para comunicaria a los empresarios
interesados en exportar a Dubdi, con el fin de orientar su toma de decisiones y
presentarles los beneficios y alcances del programa, facilitando su participacion y
articulacién con la Camara Colombo Arabe como una herramienta estratégica para
ingresar de manera efectiva al mercado arabe.

7. Las demas que le sean asignadas por el supervisor del contrato o jefe inmediato, para
el cumplimiento del objeto contractuat y estén acorde con la naturaleza del contrato.

N/A

8. Para el pago de la primera cuota, El contratista debera brindar el apoyo técnico,
operativo y administrativo necesario para la ejecucion del programa Trayecto E Exporta,
acompafando procesos de sensibilizacién, formacién, asistencia técnica, articulacién
institucional, seguimiento a la gestién empresarial, gestién de informacién, levantamiento

de actas, apoyo logistico y elaboracién de los informes y soportes requeridos en cada
etapa del proyecto de acuerdo a lineamientos establecidos por el supervisor.

N/A

EVIDENCIAS FOTOGRAFICAS

DE LA ACTIVIDAD 1
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ACTIVIDADES 2

ACTIVIDADES 3

ACTIVIDADES 4
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ACTIVIDADES 6
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Presento soporte de pago del Sistema de Seguridad Social en Salud, pensién y ARL con lo
cual acredito que me encuentro al dia. De otra parte, manifiesto que no estoy obligado a
pagar los parafiscales de SENA, ICBF y Caja de Compensacién Familiar.
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Durante este periodo en desarrollo del presente contrato, guardé estricta confidencialidad
y di cumplimiento a la Ley Estatutaria 1581 de 2012, respecto de toda la informacién y
datos personales de los que tuve conocimiento con ocasion de la ejecucion del contrato.

Cordiaimente,

ATIANA ACOSTA LOSADA
C.C.1144091736
Teléfono: 3185275559
Correo:acostatag6@gmail.com




